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ESCRIBE EL NOMBRE DE TV
EMPRENDIMIENTO
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iPOR QUE TRABAJAS?
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{QUE OBJETIVO PERSONAL
CREES QUE PERSIGUES A TRAVES
DE TU EMPRENDIMIENTO?



iTE ANIMAS A PONER UN PORCENTAJE
A CADA LADO DE LA BALANZA?

iCUANTO Le DEDICA
A TV TRABAJO Vs, g

TV VDA pepsonaL2

i CONSIDERAS QUE REPARTES BiEN EL TIEMPO?

iES TEMPORARIA ESTA BALANZA?

EN EL CASO DE QUE CREAS QUE HAY QUE REVERTIRLA,
{EN QUE PLAZO CONSIDERAS QUE PUEDE SER POSIBLE?
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. iA
PIENSAS QUE PODR!
ESTAR MUCHO MeJop
TV gMpRENDi(:A\ENTO.

{EN QUE?
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ANTES DE EMPEZAR,

{HACEMOS UN LiSTADO?

COSAS A CAMBIAR COSAS A MEJORAR
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Q

UN MODELO DE NEGOCIOS
ES LA
SOBRE LA QUE UNA
EMPRESA CREA, CAPTA VY
GENERA VALOR



¢ CUAL ES EL PROPOSITO DE TU EMPRENDIMIENTO? —|

i QUE NECESIDAD VAS A SATISFACER EN LA SOCIEDAD? —|
iA TRAVES DE QUE PRODUCTO O SERVICIO LO HARAS? —

i QUIERES TRANSMITIR UN MENSAJE A LA SOCIEDAD A
TRAVES DE TU PRODUCTO O SERVICIO? ;CUAL? —

e .y
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PUEDES iR A VER LAS MISIONES DE OTRAS ORGANIZACIONES PARA GUIARTE.
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& > {QUE QUEREMOS CAMBIAR A LARGO PLAZO?

;COMO QUEREMOS QUE LA SOCIEDAD RECONOZCA
NUESTRO EMPRENDIMIENTO EN EL FUTURO?

§COMO NO§ ADAPTAREMOS A LOS CAMBIOS Y
DESAFIO§ QUE NOS ENCONTRAREMOS?

iCON QUE COLABORAREMOS CON LA SOCIEDAD?

@HEQUEA LAS ViSIONES DE OTRAS ORGANIZACIONES PARA INSPIRARTE.
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PROPUESTA DE(VALOR

€5 EL FACTOR QUE HACE A TU EMPRENDIMIENTO DIFERENTE Y UTiL
FRENTE A LA COMPETENCIA. E§ LO QUE APRECIAN LOS USUARIOS.

i PUEDES DESCRIBIR EN NO MAS DE 50 PALABRAS
Y POR QUE TE
ELIGEN O ELiGIRIAN TUS CLIENTES?
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iDE QUE MANERA TU PROPUESTA DE VALOR
?

i€s QUE COBRAS POR TV PRODUCTO
O SERVICIO CON EL VALOR QUE ENTREGAS?

{ESTAN CON TV
PROPUESTA DE VALOR?

i TU PROPUESTA DE VALOR ?

i TV PROPUESTA DE VALOR ?

i TU PROPUESTA DE VALOR PODRIA
7 i CUALES?

; TV PROPUESTA DE VALOR PODRIA
?

iEXISTE UNA DE TV PROPUVESTA DE VALOR?
i QUIEN ENTREGA LA ?

1



PIDELE A TRES PERSONAS QUE CONOZCAN TV
PROPVESTA DE VALOR QUE LA DESCRIBAN.

PIDELE A TRES PERSONAS NO TAN CERCANAS
QUE DESCRIBAN TU PROPUESTA DE VALOR.
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DE ESTE LiSTADO, TiLDA QUE FRASES APLICAN

A TU PROPUESTA DE VALOR:
ERES DE LOS POCOS QUE OFRECEN ESTA PROPUESTA DE VALOR.
ESTA EN UN MODELO DE NEGOCIOS QUE PUEDE CRECER.
ABORDA CUESTIONES EMOCIONALES.

ESTA EN SINTONIA CON LA FORMA EN QUE LO§ CLIENTES
NECESITAN SATISFACER SU NECESIDAD.

SE DIFERENCIA CONSIDERABLEMENTE DE LA COMPETENCIA.

€S DiFICIL DE COPIAR.

;i NO TILDASTE UNA O MAS FRASES, QUE CAMBIOS CREES QUE
PODRIAS iMPLEMENTAR PARA MEJORAR TV PROPUESTA DE VALOR?
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Bienvenido a este libro, diseffado especialmente para acompafiarte en tu
vigje emprendedor. Este no es un libro convencional. No te preocupes si ho
sabes por donde empezar o si no eres un experto en el tema. Esté disefiado
para ayudarte a tomar accion, para que mientras avanzas, puedas aplicar
los conceptos de manera préctica en tu vida y en tu negocio.

La idea detrds de este desarrollo innovador es que emprendas a medida que
avanzas, de la misma manera en que lo haces en tu vida real..No importa
por dénde comiences; lo importante es que obtendrds un panorama amplio
de lo que un emprendedor debe conocer. Aqui, ho seremos especialistas en
cada tema que abordemos, pero adquirirs una comprension general de las
herramientas esenciales para la gestién de tu emprendimiento.

Estelibrono pretende quete preocupes siencuentras conceptosdesconocidos.
Mdas bien, te invita a ocuparte de aprender y aplicar estos conocimientos.
Cuandote encuentres con especialistas, sabrds qué preguntary de qué hablar.
Pero, sobre todo, te ayudard a navegar el dia a dia de tu emprendimiento con
confianza y perspicacia.

Considera este libro como una pausa en tu ajetreada rutina, un espacio para
reflexionar y repensar muchas de las cosas que, debido a la vordgine diaria,
a menudo pasamos por alto. Te desafiard a pensar en tu negocio desde
nuevas perspectivas y te invitaré a reflexionar sobre preguntas que todos nos
hacemos, pero que a menudo no encuentran un lugar en nuestras vidas.

Asi que, sin mds predmbulos, te invitamos a adentrarte en este libro y a
embarcarte en un viaje de aprendizaje y autodescubrimiento. Prepdarate para

expandir tus horizontes y redefinir tu enfoque emprendedor. Este libro estd
aqui para acompanarte en cada paso del camino.

iAdelante, emprendedor! Tu viaje comienza aqui. o

PVP 16,00 €
. ISBN: 978-84-1194-102-0
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